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Standorts zu garantieren. Ein
toller Markt braucht aber auch
tiichtige und motivierte Kauf-
leute, die auf die Kundenwiin-
sche eingehen und die Nahver-
sorgung leben.”

Pfeiffer

Unter dem Dach der Unimarkt
Gruppe operieren die Unimarkt
HandelsgmbH & Co KG (Uni-
markt), der Pfeiffer Grofhandel
(Nah&Frisch) und die Pfeiffer
Logistik. Der Pfeiffer Grof3-
handel (Nah&Frisch) agiert als
Partner und Berater fiir selbst-
stdndige Kaufleute in der Regi-
on. Die Pfeiffer Logistik dient
als Logistikdienstleister und
wickelt das Geschéft von den
zwei Verteilzentren Traun und
Graz Seiersberg aus. Piinktlich
und zuverldssig werden sowohl
Nah&Frisch Kaufleute, Uni-
markt Standorte und Gastrono-
miebetriebe beliefert.

,Die Unimarkt Gruppe ist
der grofte regionale Partner
fiir selbststédndige Nahversor-
gerunternehmer im LEH, dem
Lebensmitteleinzelhandel”,
so Andreas Haider, geschafts-
fithrender Gesellschafter der
Unimarkt Gruppe, und erklart
das Unimarkt Geschéftsmodell:
,Durch unsere Marken Uni-
markt, Nah&Frisch und ,Land
lebt auf’ haben wir fiir jeden
potenziellen Standort bis 800
m? ein professionelles Unter-
nehmerkonzept, mit dem sich
selbststidndige Kaufleute ge-
gen die marktbeherrschenden
Konzerne etablieren kénnen.
Durch unsere spezifische Aus-
richtung auf den LEH und sehr
guten Einkaufskooperationen
profitieren diese von guten
Einkaufspreisen, einem breit
aufgestellten Sortiment sowie
von unserer Bio-Marke ,Natiir-
lich fiir uns’ — alles zusammen
ist eine optimale Basis fiir eine
zukunftsorientierte und erfolg-
reiche Nahversorgung.”
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Andreas
Haider

,Die Unimarkt
Gruppe ist der
groBte regio-
nale Partner fUr
selbststandige
Nahversorger-
unternehmer im
Lebensmittel-
einzelhandel.”
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Wedl

Fiir Tradition, Bestédndigkeit,
Know-how und Servicequalitét
steht das Handelshaus Wedl
seit seiner Griindung in Tirol
im Jahre 1904. Wedl ist ein
traditionelles, 6sterreichisches
Familienunternehmen mit in-
ternationaler Ausrichtung und
stolz auf die starke, heimische
Verbundenheit. Chancen fiir
uberdurchschnittlichen Er-
folg sieht der Grofhéandler im
Wahrnehmen von aktuellen
Trends sowohl auf regionalen
als auch auf internationalen
Maérkten.

Die Nah&Frisch Mdrkte sollen
auch kiinftig nicht zuletzt durch
zusdtzliche Dienstleistungen
konkurrenzfdihig bletben und so
den Erhalt des Ortskerns sichern.

Lorenz Wedl

Wedl Handels GmbH

,JFur uns steht die Nah-
versorgung kleinstrukturierter
Orte im Vordergrund. Dabei
konnen wir mit einem flexi-
blen Sortiment punkten und
legen den Fokus auf regionale
Produkte aus der unmittel-
baren Region”, sagt Lorenz
Wedl, geschéftsfiithrender
Gesellschafter und Sprecher
der Wedl Handels GmbH, zum
Thema Nahversorgung. ,Zudem
unterstiitzen wir die Kaufleu-
te mit vereinfachten Online-
Bestellprozessen in unserem
Webshop, bieten Verkaufs-
schulungen oder eine flichen-
deckende, flexible Belieferung
durch unseren Fuhrpark an. Die
Nah&Frisch Markte sollen auch
kiinftig nicht zuletzt durch
zusétzliche Dienstleistungen
konkurrenzféhig bleiben und
so den Erhalt des Ortskerns
sichern. Die letzten Jahre ha-
ben gezeigt, dass kleine, in den
Markt integrierte, Gastrokon-
zepte bei einzelnen Nah&Frisch
Maérkten die Frequenz steigern.
Einheimische wie Touristen
nutzen die Moglichkeit, den
Einkauf mit einer Tasse Kaffee
vor Ort zu verbinden und sich
auszutauschen. Diese stimmige
Kombination wird in Zukunft
fiir weitere Mérkte tibernom-
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men.
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