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Elisabeth Stadler, VIG-Generaldirektorin: In profitablen Versicherungsmarkten ein interessantes Geschéaftsfeld ausbauen.

VIG goes North

Vienna Insurance Group weitet Geschaftstatigkeit in
Nordeuropa aus — Fokus auf Industriekundengeschatt.

WIEN. Im Norden viel Neues:
Die Vienna Insurance Group
(VIG) wird in Schweden, Nor-
wegen, Dadnemark und Finnland
operativ tatig. Mit einem lokal
etablierten Underwriter-Team
der VIG werden Versicherungs-
l6sungen an Groffkunden iiber
Makler angeboten.

In Stockholm, Oslo und Ko-
penhagen sind eigene Nieder-
lassungen geplant, finnische

Kunden werden im Rahmen des
freien Dienstleistungsverkehrs
betreut.

Riese in CEE

Die Vienna Insurance Group ist
in Osterreich im Firmenkunden-
geschaft mit rund 40% Markt-
anteil klarer Marktfithrer und
zahlt zu den gréften Firmenver-
sicherern in Zentral- und Osteu-
ropa. National und international

tidtige Kunden werden iiber ein
breites Partnernetzwerk von der
VIG in 70 Landern weltweit be-
treut.

+WIir setzen unsere jahrelange
Erfahrung und hohe Expertise
in diesem Geschéftssegment
nicht nur ein, um kiinftig unsere
Geschéaftspartner in Nordeuro-
paiiber unsere Niederlassungen
direkt vor Ort zu betreuen. Wir
nutzen gleichzeitig die Chance,

in profitablen Versicherungs-
markten ein interessantes Ge-
schaftsfeld auszubauen”, sagt
Elisabeth Stadler, Generaldi-
rektorin der Vienna Insurance
Group.

Die VIG setzt fiur die Ge-
schaftstatigkeit in diesen Méark-
ten ein Team von Underwritern
mit langjahriger Erfahrung und
profunden Kenntnissen der lo-
kalen Méarkte und des Makler-
geschéafts ein. Der Vertrieb er-
folgt vor Ort {iber gut etablierte
Versicherungsmakler. Die VIG
konzentriert sich im Produktan-
gebot auf das klassische Indus-
trieversicherungsgeschaft.

Briicke im Norden

,Fir die Vienna Insurance Group
bedeutet der Vertriebsausbau
in Nordeuropa die gezielte
Nutzung von spezifischen Ge-
schaftsmoglichkeiten in Mark-
ten. Wir halten aber klar an un-
serer Strategie der Fokussierung
auf die Region Zentral- und Ost-
europa fest”, so Stadler.

Mit der Ausweitung der Ge-
schéftstéitigkeit in Nordeuropa
bildet die VIG eine geografische
Briicke zwischen Nordeuropa
und den Baltischen Staaten.
Gerade skandinavische und fin-
nische Unternehmen sind ver-
starkt im Baltikum tétig, wo die
VIG Marktfiihrer ist. (rk)

D.A.S. rustet fur die Zukunft mit Profi auf

Christian Walter ist der neue Leiter Vertrags- und Produktservice.

WIEN. Der auch im Prozessma-
nagement erfahrene Versiche-
rungsexperte Christian Walter
ist neuer Leiter des Vertrags-
und Produktservice der D.A.S.
Rechtsschutz AG.

Walter will die Automatisie-
rung interner Prozesse voran-
treiben und den D.A.S.-Kunden
weiterhin beispielgebende
Produkte bieten. Der gebiirtige
Zillertaler ist gemeinsam mit

seinem Team sowohl fiir die
reibungslose Bearbeitung und
Betreuung bestehender Versi-
cherungsvertrage, als auch fir
die Erstellung neuer Polizzen
zusténdig.

Zu seinem Aufgabengebiet ge-
héren aullerdem das individuelle
Underwriting, die Entwicklung
neuer Produkte, die Adaptie-
rung bestehender Produkte und
Bestandscontrolling. Walter ist

gelernter Maschinenschlosser
und studierte Wirtschaftsinge-
nieurswesen an der FH Wien.
Seine berufliche Laufbahn be-
gann er in der Unternehmens-
beratung, danach wechselte er
in die Versicherungswirtschaft,
wo er bei der Allianz Gruppe
und fir die Vienna Insurance
Group im Prozessmanagement
und spater bei einem Start-up
in Berlin arbeitete. (rk)
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Christian Walter, D.A.S.: Prozess-
management Schwerpunkt der Arbeit.




