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WIEN. Für Payback Partner ist 
die Kooperation so einfach wie 
für die Konsumenten – von ge­
meinsamen Marketingaktionen 
über die Technik bis hin zu ins­
besondere Datenschutz und Da­
tensicherheit. Die teilnehmen­
den Unternehmen können alle 
Kanäle von Payback nutzen und 
erzielen so eine Reichweite, die 
sie allein mit einem Single-Pro­
gramm nicht erreichen würden.

Payback Partner können mehr 
über ihre Kunden lernen. 

Schon nach einem Jahr hat 
Payback mehr als drei Millionen 
aktive Kunden generiert – das 
beweist, dass die Österreicher 
großes Interesse am Punkte­
sammeln haben. 

Herr und Frau Österreicher 
sind sehr digital und mobil un­
terwegs: Online-Angebote und 
App werden stark genutzt! (pj)
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WIEN. Einfacher geht’s nicht: 
Zeigt man beim Einkaufen die 
Payback Karte oder App vor, 
sammelt man automatisch 
Payback Punkte.

Auch das Einlösen funktioniert 
super-easy: Die gesammelten 
Punkte kann man direkt an der 
Kassa oder im Payback Prämien­
shop einlösen. An der Kassa gibt 
es dann z.B. für 500 Payback 
Punkte eine Ersparnis von fünf 
Euro – also eine ganz einfache 
Umrechnung der Punkte!

Einfach punkten = Payback!
Darüber hinaus ist Payback das 
erste Bonusprogramm Öster­
reichs, das gleich in mehreren 
Geschäften einsetzbar ist. Das 
bedeutet: Keine Kartenflut mehr 
– und mit einer einzigen Karte 
oder App hat man immer alle 
Vorteile dabei.

Dank Payback und seinen 
Partnern kommt man deut­
lich schneller zu deutlich 
spürbare(re)n Vorteilen als 
durch ein Programm von „nur“ 
einem Unternehmen allein.

Bei jedem Einkauf sammelt 
man Punkte, profitiert von vie­
len Coupons und Angeboten, 
man kann schneller sparen und 
schneller einlösen. „Wir schät­
zen vor allem die große Vielfalt“, 

bestätigt Familie Schneider aus 
Wien. „Von BP und dm bis hin zu 
Burger King und vielen Online 
Partnern wie Austrian Airlines 
ist für jeden etwas dabei!“

Punkten mit der Payback App 
Anja G. vergisst manchmal Karte 
und Coupons daheim. „Mit der 
Payback App habe ich jetzt im­
mer alles dabei und kann so mein 
Punktekonto schnell füllen!“

Die App vereint viele nützliche 
Services für die Kunden auf dem 
Smartphone; für das Punkte­
sammeln an der Kassa braucht 
es keine Plastikkarte, und Cou­
pons sind beim Partner vor Ort 
schnell aktiviert.

Mit der Payback App kann man 
bei zahlreichen Online- Shops 
einkaufen und Punkte sammeln. 
Mit Coupons sind diese schnell 
verdoppelt, verdreifacht, ver­
vielfacht!

Die Payback App wurde in 
Österreich bereits 850.000 Mal 
heruntergeladen – im doppelten 
Wortsinn ganz sicher! 

Denn Payback hat schon im­
mer höchste Priorität auf Daten­
sicherheit gelegt, natürlich auch 
im Vorjahr die neue DSGVO im­
plementiert und verfügt über 
einen TÜV-zertifizierten Daten­
schutz. (pj)
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Großer Mehrwert für Kunden 
Payback bedeutet: Keine Kartenflut mehr – und mit nur einer Karte  
oder einer einzigen App hat man alle Vorteile immer dabei!

Riesen-Loyalty-Know-how
Payback stellt sicher, dass einfach alles funktioniert.

Königsidee Payback Familie Schneider ist von der Grundidee begeistert:  
Mit nur einem Programm bei vielen Partnern Vorteile einheimsen!

Walter Lukner: „Bei und mit Payback lohnt sich jeder Einkauf für alle!“


