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WIEN. Die Pandemie schüttelt 
Anleger und Märkte kräftig 
durch. Wie kann Vermögen unter 
den aktuellen Umständen robust 
angelegt werden? 

In der Partner Bank geht der 
Trend in Richtung Direktin­
vestment und physisches Gold. 
Private Anleger fragen vermehrt 
direkte Beteiligungen an Top­
unternehmen nach. 

Die Partner Bank bietet inter­
national bekannte Topaktien mit 
einer breiten Streuung in einem 
Aktienkorb auch mit Sparplan­
möglichkeit an. 

Darin befinden sich u.a. Aktien 
weltweit führender Unterneh­
men aus den Bereichen Lebens­
mittelerzeugung, Energie, Tech­
nologie und Healthcare. 

Die Partner Bank setzt auf 
Qualitätsaktien von Topunter­
nehmen, die sich langfristig be­
währt haben. Der Fokus bei der 
Auswahl liegt auf einer breiten 
Streuung. „Mit einem Direktin­

vestment in Aktien wird man, 
anders als bei Fonds, Mitei­
gentümer des Unternehmens 
und hat absolute Transpa­
renz“, erklärt Vorstand Elham  
Ettehadieh. 

Niedrigzinsen drücken
„Klassische Anlageformen sind 
in der anhaltenden Niedrigzins­
politik für Investoren uninteres­
sant geworden. Unsere Kunden 
profitieren von der professio­
nellen Beratung und begrüßen 
ein diversifiziertes Portfolio aus 
robusten Unternehmungen“, so 
Ettehadieh. 

Die Auswahl der Aktien ba­
siert auf intensiven Recherchen 
und einer ständigen Evaluie­
rung mittels eines digitalisier­
ten Scoring-Modells. 

Mit den Inputs von Wertpa­
piermanagern, Researchern 
und Risikomanagern werden 
unterschiedliche Perspektiven 
berücksichtigt.

Physisches Gold im Tresor
Ein gesteigertes Interesse an 
Edelmetallen in Krisenzeiten ist 
seit jeher zu verzeichnen gewe­
sen. Die Partner Bank als Vorsor­
gebank sieht physisches Gold 
als wesentlichen Bestandteil in 
der persönlichen Vorsorge. 

Gold zeichnet sich durch sei­
ne Wertbeständigkeit aus und 
ist somit zur Beimischung eines 
diversifizierten Portfolios geeig­
net. 

Gold als Beimischung
Dass Gold nicht künstlich er­
zeugt werden kann, steigert sei­
ne Attraktivität zusätzlich. „Gold 
sollte man nicht wegen Rendite­
überlegungen kaufen“, empfiehlt 
Andreas Fellner, Vorstand der 
Partner Bank AG.

„Fünf bis zehn Prozent sind 
aus unserer Sicht die richti­
ge Beimischung und auch als 
Inflationsschutz ratsam“, sagt 
Fellner. Bei der Partner Bank 

können Goldbarren der höchs­
ten Qualität 999,9 Fine Gold,  
24 Karat mit „Good Delivery“-
Qualitätsgarantie erworben 
werden. 

Da der Wert des Goldes 
Schwankungen unterliegt, bietet 
die Partner Bank ihren Kunden 
auch die Möglichkeit, durch re­
gelmäßigen Kauf kleiner Gold­
mengen über einen längeren 
Zeitraum einen Goldbestand 
aufzubauen. 

Cost-Average-Effekt nutzen
Mit diesem Gold-Ankaufsplan 
können Kunden einfach und be­
quem physisches Gold erwerben 
und profitieren dabei von einem 
möglichen Cost-Average-Effekt. 
(rk)

Über Partner Bank
Spezialisten
Die Partner Bank ist eine Vorsorge-
bank, die darauf spezialisiert ist, in 
Partnerschaft mit Finanzdienstleistern 
Menschen bei ihrer Finanzplanung 
und beim Aufbau ihrer Vorsorge zu 
beraten und zu begleiten. 
Sie kooperiert mit professionellen 
Finanzdienstleistern in Deutschland, 
Österreich, Ungarn, Tschechien, 
Slowenien und der Slowakei. Kunden 
können bei der Partner Bank Wertpa-
piere und physisches Gold erwerben. 
Beides ist rechtlich vom Vermögen 
der Bank getrennt und steht im 
Eigentum des Kunden. Gemeinsam 
mit der NGO TwoWings werden Aus-
bildungsprojekte unterstützt.
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Dividendenaktien 
und Gold im Fokus
Vermögensaufbau und Vermögenserhalt in Zeiten  
der Pandemie bringen gänzlich neue Möglichkeiten.

Experten
Die Partner 
Bank-Vorstände 
Elham Ettehadieh 
und Andreas 
Fellner entwi-
ckeln die richtige 
Anlagestrategie 
in Corona- und 
Niedrigzinszeiten.©
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