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W
arum und wie 
sich die Immo-
Contract von 
der Tochter zum 
Partner der 

Volksbank verändert hat, erklärt 
Sascha Haimovici, Geschäfts-
führer der Immo-Contract – das 
größte und erfolgreichste Im-
mobilienbüro im Volksbanken 
Verbund –, im medianet-Inter-
view.

medianet: Vergangenen Som-
mer wurden über die zur Sora-
via-Gruppe gehörende Adomo 
Beteiligungs GmbH 100 Prozent 
der Geschäftsanteile an der 
Immo-Contract erworben. Wel-
che strategischen Überlegungen 
stehen hinter dieser Entschei-
dung? 
Sascha Haimovici: Wir gewin-
nen nicht nur an Dienstleis-
tungs- und Produktvielfalt, son-
dern erlangen damit auch eine 
neue Regionalität und Größe. So 
lernen wir neue Kunden kennen, 
die wir bei der Auswahl ihrer 
Anlageformen und Eigenheime 
unterstützen dürfen. 

medianet: Sie sind nun der Ge-
schäftsführer dieses Hauses, das 
Sie gut kennen … Sie hatten ja 
bereits in früheren Jahren Gele-
genheit, beim Team von Immo-
Contract dabei zu sein. Wie ist 
so das Gefühl, nun in dieser 
Position das Steuerrad zu über-
nehmen?
Haimovici: Wunderbar, denn ich 
kann meine erfolgserprobten 
Strategien und Prozesse bei der 
Immo-Contract einbringen. Ge-
rade weil ich beide Seiten kenne, 

„Unsere Kernstärke ist die 
große Regionalität vor Ort“
medianet sprach mit Sascha Haimovici, Geschäftsführer der Immo-Contract, 
über seine Strategien, Partnerschaften und – natürlich – den Immobilienmarkt.
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